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Instrucciones

Tal como Elvira explico en sus videos, la medicion constante de los
objetivos permite mejorar la gestion en las ventas. De nada nos
sirve usar herramientas digitales en este proceso, si no vamos a
aprovechar toda lainformacion que nos entregan para ir mejorando
nuestro negocio.

Por esto te invitamos a que desarrolles un plan estratégico de
mejora de ventas en tu negocio, con objetivos definidos,
indicadores y tiempos de medicion. En la pestana "Indicadores’
podras encontrar un ejemplo, el cual puedes utilizar de base para
desarrollar el plan propio de tu negocio.
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Instrucciones

Objetivo Estratégico Indicador Formula

) Numero de clientes nuevos registrados en el
Aumentar Nuevos clientes ) 20 Mensual
: sistema
oportunidades de e _
Contacto de Numero de prospectos de clientes contactados
venta y 15 Semanal
prospectos por teléfono
Incremento de Diferencia del nimero de ventas actuales con las
Mejora del ventas por del periodo anterior/Total de ventas del periodo >5% Semestral
rendimiento del 5T [elelg anterior*100
~ .- - = |Rapidez de entrega |Presupuestos entregados en menos de 48
e P & P & >80% Mensual
de presupuestos hrs/Total de presupuestos entregados*100
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